Таблица 3. Выписка из реестра дебиторов за период

	Дата выставления счета
	Дебитор
	Сумма, тыс. руб.
	Критический срок оплаты
	Дата и сумма поступившего платежа по счету

	
	
	
	
	Платеж 1
	Платеж 2
	Платеж 3
	...
	Платеж N
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	Дата
	Сумма
	Дата
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Таблица 4. Анализ дебиторской задолженности с учетом сроков возникновения

	Категория/ Наименование дебитора
	Дебиторская задолженность

	
	всего
	в том числе

	
	тыс. руб.
	% к итогу
	0 - 30 дней
	31 - 45 дней
	46 - 90 дней
	91 - 180 дней
	181 - 365 дней
	Свыше 1 года

	
	
	
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица 5. Реестр инкассации дебиторской задолженности

	Наименование дебитора
	Номер счета-фактуры
	Сумма счета-фактуры, тыс. руб.
	Критический срок оплаты
	Дата поступления платежа
	Сумма оплаты, поступившая в период, тыс. руб.

	
	
	
	
	
	0 дней
	1 – 7 дней
	8 – 30 дней
	31 – 45 дней
	46 – 90 дней
	91 – 180 дней
	181 – 365 дней
	1 – 3 года
	Свыше3 лет
	Не поступило

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица 6. Агрегированный реестр инкассации дебиторской задолженности

	Наименование дебитора
	Сумма оплаты, поступившая в период, тыс. руб.
	Итого коэффициент инкассации

	
	0 дней
	1 – 7 дней
	8 – 30 дней
	31 – 45 дней
	46 – 90 дней
	91 – 180 дней
	181 – 365 дней
	1 – 3 года
	Свыше 3 лет
	Не поступило
	

	Коэффициент инкассации по категории «Стратегические партнеры» 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент инкассации по категории «VIP-клиенты»
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент инкассации по категории «Постоянные клиенты»
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент инкассации по категории «Новые эффективные клиенты»
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент инкассации по категории «Новые малоэффективные клиенты»
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Совокупный коэффициент инкассации 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица 7. Текущее состояние дебиторской задолженности

	Категория клиента
	Сумма дебиторской задолженности, тыс. руб.
	Удельный вес в совокупной дебиторской задолженности, %
	Коэффициент инкассации
	Реальная величина дебиторской задолженности, тыс. руб.
	Размер начисленных резервов по сомнительным долгам, тыс. руб.
	Финансовый результат, тыс. руб.

	Стратегические партнеры 
	
	
	
	
	
	

	VIP-клиенты 
	
	
	
	
	
	

	Постоянные клиенты 
	
	
	
	
	
	

	Новые  эффективные клиенты 
	
	
	
	
	
	

	Новые малоэффективные клиенты 
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


