Анализ платежеспособности и ликвидности компании

Процедура анализа платежеспособности и ликвидности компании состоит из двух основных этапов. На первом этапе анализа изучают показатели бухгалтерского баланса, а также отчета о прибылях и убытках компании (см. таблицу 1), то есть анализируют абсолютные величины.

Таблица 1. Основные показатели бухгалтерской отчетности за 2012 год ООО «Вектор»

	Показатель
	Данные по состоянию

на 01.01.2012
	Данные по состоянию

на 31.12.2012

	Нематериальные активы
	61
	54

	Основные средства
	17 592
	19 330

	Производственные запасы
	9 651
	10 743

	Незавершенное производство
	18 266
	22 829

	Готовая продукция
	-
	2 715

	Заемные средства
	7 765
	-

	Собственный капитал
	68 067
	94 316

	Валюта баланса
	253 966
	131 942

	Внеоборотные активы
	17 725
	22 219

	Оборотные активы
	236 241
	109 723

	Краткосрочные обязательства
	185 899
	37 626

	Денежные средства
	103 185
	17 571

	Краткосрочные финансовые вложения
	-
	-

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	86 697
	72 976

	Запасы
	9 651
	10 743

	Прочие оборотные активы
	2 278
	256

	Выручка от реализации
	302 357
	454 131


Анализ платежеспособности ООО «Вектор» показывает, что за текущий год количество основных средств увеличилось, что является положительным моментом в инвестиционной деятельности компании.

Кроме того, необходимо отметить рост запасов (показатели ПЗ и З). Чрезмерное увеличение запасов на производстве свидетельствовало бы о затоваривании. Однако в рассматриваемом случае рост запасов связан с выполнением этапов работ в переходный календарный период. Уменьшение запасов свидетельствует либо о снижении деловой активности, либо о нехватке оборотных средств.

Дебиторскую задолженность целесообразнее рассматривать в совокупности с показателем выручки отчета о прибылях и убытках. Если рост дебиторской задолженности связан с ростом продаж, рост выручки обеспечен увеличением срока предоставления товарного кредита или отсрочки платежа. Если увеличение происходит на фоне снижения выручки, то, несмотря на изменение кредитной политики в лучшую для клиентов сторону, компании не удастся удержать своих покупателей. Это приведет к повышению операционных рисков.

Если уменьшение по этой статье происходит на фоне увеличения выручки, значит, покупатели стали раньше оплачивать свои счета, то есть произошло сокращение дней отсрочки или часть товара оплачивается по предоплате. Если же выручка уменьшилась, то снизилась и задолженность покупателей. В рассматриваемом случае произошло снижение дебиторской задолженности на фоне роста выручки от продаж. Это свидетельствует об эффективной работе с покупателями в результате осуществления работ после предварительной оплаты.

В составе дебиторской задолженности также могут присутствовать выплаченные авансы, связанные со строительством или приобретением ОС. Соответственно, такая дебиторская задолженность в будущем превратится в основные средства или незавершенное строительство, а не в денежные средства.

Что касается капитала и резервов, то изменение по этой статье баланса, как правило, происходит, если проводилась перерегистрация компании.

В том случае, если по статье Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) отражен убыток, такую статью относят к проблемным. В рассматриваемом случае происходит рост собственного капитала компании за счет увеличения нераспределенной прибыли, что свидетельствует об улучшении финансового состояния.

На основании данных баланса можно установить наличие краткосрочных или долгосрочных займов, динамику их изменений. Но для каких-либо выводов об обоснованности привлечения кредитных ресурсов и их эффективности на данном этапе информации недостаточно.

Анализ кредиторской задолженности происходит по видам задолженности. Увеличение задолженности перед поставщиками свидетельствует как о задержке платежей, так и о наличии договоренностей на увеличение времени отсрочки в результате сохранения объемов закупок, оплаты в срок, наличии хороших взаимоотношений.

Уменьшение кредиторской задолженности говорит о досрочном выполнении платежных обязательств. В указанном случае кредиторская задолженность (показатель КО) в динамике снижается, что свидетельствует о досрочном выполнении своих обязательств перед поставщиками.

В целом анализ платежеспособности ООО «Вектор» в абсолютных величинах показал тенденцию к улучшению финансового состояния, росту платежеспособности и ликвидности.

Вторым этапом определения показателей платежеспособности и ликвидности является проведение коэффициентного анализа.

Таблица 2. Коэффициентный анализ платежеспособности и ликвидности

	Коэффициент
	По состоянию на 01.01.2012
	По состоянию на 31.12.2012

	КОП
	5,8
	-

	КФН
	8,8
	-

	ККЗК
	0,03
	-

	КЗД
	0,11
	-

	КИ
	3,8
	4,2

	ЧОА
	50 342
	72 097

	КМЛ
	0,6
	0,5

	КАБЛ
	0,6
	0,5

	КБЛ
	1,02
	2,4

	КСЛ
	1,07
	2,7

	ККЛ
	1,1
	2,7

	КТЛ
	1,27
	2,9


Большинство коэффициентных показателей соответствуют утвержденным нормативам, что положительно характеризует ликвидность и платежеспособность. Кроме того, на основании оценки динамики всех показателей можно сделать вывод о способности компании отвечать по своим обязательствам в краткосрочной (исходя из принципа осмотрительности) и, возможно, долгосрочной перспективе. Такие организации относятся к категории надежных заемщиков, обладая высокой степенью кредитоспособности.
